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DATA MARKETING



ELLISPHERE
DATA MARKETING

Les experts qui transforment la data en levier de 
performance marketing et commerciale



des professionnels du marketing 

affirment que les données améliorent 

l’acquisition de clients

La data est devenue incontournable
pour les sales et le marketing
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84%

Source : Rapport Focus sur le marketing
Salesforce research

des professionnels pensent que les 

données améliorent la fidélisation
des clients

85%

Source : Rapport Focus sur le marketing
Salesforce research

des marketeurs prévoient d’utiliser 

l’Intelligence Artificielle cette 

année

79%

Source : « The next wave of Digital marketing is predictive » 
Cabinet Forrester



Pourtant, encore beaucoup de difficultés 
d’usage de la data

BDD pas suffisamment qualifiée 52%

Sur-sollicitation de la base de données 40%

Données obsolètes 36%

Limites liées au RGPD 29%

Quantité insuffisante de contacts 28%

Présence de doublons 16%

Les principales difficultés dans 

l’utilisation de la data :
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Source : « 7ème baromètre du Marketing B2B 2021 «
CMIT ADELANTO



NOTRE ACCOMPAGNEMENT



Génération de leads qualifiés et 
attaquables

Qualité du référentiel clients et 
prospects 

Connaissance client et prévention
du churn

Accompagner nos clients dans la gestion et 
l’exploitation de leur data en B2B
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Et répondre aux enjeux de 

Pilotage des actions marketing et 
commerciales



NETTOYAGE

Des solutions sur l’ensemble de la chaine de la 
data
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QUALIFICATION SOURCING

Cleaning, qualification et 

enrichissement de bases de 

données entreprises (clients, 
prospects …)

DATA
QUALITY

Alimentation automatisée des 

applications marketing et 

commerciales (CRM, DMP, base 
de connaissance)

ELLISPHERE 
CONNECT

Création de fichiers multi-critères

de prospection (données

entreprises et contacts génériques
ou nominatifs) en B2B

GENERATION DE 
LEADS

Mise à disposition de datasets et 

d’outils de business intelligence 

pour l’analyse et le pilotage des 
plans d’actions

PILOTAGE MKTG 
ET COMMERCIAL

EXPLOITATION SUIVI

Les étapes de traitement de la data



DATA CLEANING

Cleaning (détection des inactifs, 
déménagé), dédoublonnage et 
requalification de fichiers
d’entreprises basée sur la RNVP, 
quelque soit l’état du fichier
d’origine.

Data quality

ENRICHISSEMENT DATA

Enrichissement en data B2B de 
fichiers clients ou prospects :  
remplissage et /ou remplacement
des données manquantes ou
obsolètes, complément par les 
data Ellisphere.

VEILLE DATA

Surveillance personnalisable
sur toutes les données du fichier
et réception d’alertes sur les 
événements : procédure
collective, actualité, changement
de board …
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Assurez-vous de la qualité et de la fraicheur de vos data B2B



APPLICATION POUR 
SALESFORCE

App Salesforce pour l’alimentation et la 
gestion de data B2B, la recherche de 
nouveaux prospects en France ou à 
l’international, la réception d’alertes.E
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La première base d’informations B2B directement dans vos 
applications pour Salesforce et API

APPLICATION POUR MICROSOFT 
DYNAMICS

App Dynamics 365 pour l’alimentation et la 
gestion de data B2B et de lead generation B2B 
pour les utilisateurs de l'environnement CRM 
Microsoft Dynamics. Elle conjugue le meilleur 
des expériences Ellisphere & Sparklane !

API / WEB SERVICES

Accès à la base de données Ellisphere via API 
pour la recherche d’entreprises, l’intégration de 
data et la réception d’alertes sur les entreprises.

Ellisphere Connect pour CRM & API

L’application CRM pour la data management et lead 
génération B2B pour MD 365



FICHIERS DE 
PROSPECTS

Fichiers sur-mesure de 
cibles conçus par une

équipe dédiée à partir de la 
base de données Ellisphere 
: données financières, liens 
financiers, géolocalisation, 

activités …

PREDICT BY 
SPARKLANE 

Solution tout en un, de lead 
generation basée sur 

l’intelligence artificielle pour 
améliorer la detection de 

prospects et faciliter l’entrée
en relation

NOUVEAUX 
ENTRANTS

Alertes automatisées sur 
toutes les entreprises

intégrant vos marchés cibles
pour les démarcher le plus 

tôt possible.

EMAILS ET 
TELEPHONES B2B

Pour contacter les 
décideurs professionnels :  
4,5 millions de téléphones

fixes et portables, 2,5 
millions emails génériques

et nominatifs.

Génération de leads
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Améliorez la sélection de vos prospects pour augmenter la performance de vos 
campagnes



MY-ANALYTICS BY ELLISPHERE
Application de business intelligence pour les 
sales et le marketing : ciblage, segmentation, 
géomarketing, analyse clients …

LIENS CAPITALISTIQUES INTER 
ENTREPRISES
Le lien capitalistique désigne la relation entre une 
entreprise et le propriétaire de son capital 
(entreprise, personne physique, l'état…). La base 
de liens d'Ellisphere est utilisée notamment par les 
directions marketing et commerciales pour :
Identifier l'appartenance d'une entreprise à un 
groupe
Réorganiser sa force commerciale
Détecter des prospects au sein de ses groupes 
clients

SEGMENTATIONS
Etude de portefeuilles clients basés sur un mix 
entre data interne et data Ellisphere : 
segmentations PMG, analyses coeur de cible …

Pilotage marketing et commercial
Appuyez-vous sur la data pour élaborer vos plans 
d’actions marketing et commercialesP
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Merci de votre
attention.

www.ellisphere.com

@ellisphere

@ellisphere

@ellispherecontact@ellisphere.com
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